CertyfiRaty:

1 czerwca 2008 roRu, Riedy rejestrowalismy spotke o nazwie ,Grupa SET” mielismy pomyst, pasje, wiedze,
doswiadczenie i zero oszczednosci. Mielismy tez prace na etacie jako trenerzy wewnetrzni.

IKrotko potem zwolnili nas wszystRich. Musielismy stanac na wiasnych, niepewnych nogach.

Dzis Grupa SET to nie tylRo MacieR, JareR i Adam, trzech poczatkowo skotowanych, ale
zdeterminowanych przedsiebiorcow, ale wiele wiecej 0sob, bez Rtérych nasz sukces nie bytby mozliwy...

Nasz pierwszy samodzielny projeRt to szkolenie outdoorowe dla jednego z bankow. Bieganie po lesie
z RrotRofalowkRami i Rompasami, by potem wszystRo omowi¢ przy ognisku z Rietbaskami i piwem. Dwoch
menadzerow zespotdw, z Rtérymi wtedy pracowalismy miato RonfliRt, a my probowalismy im pomoc go
przetamac. Przy piwie. ;)

A potem, w pazdziernikRu, byt start pierwszej edycji SzRoty Trenerow Biznesu AkRademii SET w Poznaniu,
w Hotelu RzymsRim z przepysznymi, cieptymi drozdzéwRami ich wiasnego wypieRu. Z tamtych czasow
pozostat z nami Marcin Szpak — nasz pierwszy absolwent, a dzis filar zespotu merytorycznego.

A potem nastaty dwa chude lata. Lata codziennego, mozolnego budowania marki, wymyslania
sposobow na dotarcie do jaR najwieRszej liczby Rlientdw, szuRania zlecernn w biznesie, zwatpien
i wzajemnego podtrzymywania sie na duchu. | pozyczekR po rodzinie, zeby mie¢ z czego rachunRli
zapfacic.

Wtedy postawilismy na jedno — Ronsekwentne budowanie marki skoncentrowanej na rozwoju trenerow.

Dzis nadal Rsztatcimy trenerdw, ale tez coachow, menadzerdw | handlowcow. Zresztg, te ostatnie dwie
grupy umiejetnosci to nasz trzon, cos na czym doskonalilismy nasze umiejetnosci uczenia innych —
w Rorporacji szRolilismy wytgcznie menadzerow i sprzedawcow.

Na Roniec tej RrotRiej historii chcemy Ci podarowac Rilka rad, jesli myslisz o zatozeniu wiasnego biznesu:

e Zastandw sie, zanim odejdziesz z etatu. Zanim swiat dowie sie o Tobie | zechce zaptaci¢ za Twoje
produRty czy ustugi, minie rok, a moze wiecej. Zadbaj 0 wystarczajace 0szczednosci, aby nie zwatpic
w swOj pomyst i nie oddac go za przystowiowa miske soczewicy.

e Niezaleznie od tego, czym zamierzasz sie zaja¢ — najwazniejsza jest sprzedaz. Zamiast myslec¢ o
produRcie, pomysl o Rliencie i 0 tym, jakRa jego potrzebe mozesz zaspoRoic.

o Jedli zamierzasz sie wyspecjalizowac (jak my), wiedz, ze po Rilku latach bedzie Ci bardzo trudno
wprowadzi¢ na rynek inne ustugi. Mimo, ze mamy swietne programy dla menadzerdw i handlowcow,
Rojarzymy sie Rlientom gtownie z rozwojem trenerow. Przez to prawdopodobnie tracimy znaczna
czes¢ naszego rynku.

e Jedli startujesz samodzielnie — przygotuj sie na zwatpienia, rozterRi i porazRi. Nie od razu Rzym
zbudowano.

e Znajdz mentordw i osoby, z Rtérymi bedziesz mogt zwyczajnie pogadac w trudnych chwilach. Albo
pO prostu zaopatrz sie w duze ilosci alkoholu, w Rtorym utopisz na chwile smutRi, by nastepnego
dnia poczuc sie jeszcze gorzej ;)

e Miej tupet. Nigdy, przenigdy nie wstydz sie tego, co robisz, nie watp w to! Jesli Ty zwatpisz, Rto Ci
uwierzy?

¢ IKomunikuj sie autentycznie. Naucz sie podstaw RomuniRacji mailowej i tej w social media, a potem
stworz wiasny, taki tylro Twoj styl. Tylko wtedy Rlienci Ci uwierza.
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